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Guten Tag,

wir wünschen Ihnen viel Erfolg und spannende Möglichkeiten im neuen Jahr!
In unserem ersten Newsletter erwarten Sie wertvolle Einblicke und hilfreiche Tipps, um Ihr
Geschäft noch erfolgreicher zu gestalten:
• Versicherungslücken schließen: So bringen Sie den Schutz Ihrer Privatkunden auf

den neuesten Stand.
• Gewerbekunden absichern: Nutzen Sie unser Serviceversprechen „Gemeinsam für

Ihren Erfolg“ und entdecken Sie das Potenzial im Gewerbegeschäft.
• Mehr wissen, erfolgreicher beraten: Alles über unsere Weiterbildungsmöglichkeiten

im MaklerCampus.
• Top-Bewertungen: Kundenorientierung und Fairness – rhion.digital startet mit neuen

Auszeichnungen ins Jahr.

Viel Spaß beim Lesen und auf ein erfolgreiches 2025!

Vertrauen ist gut - prüfen ist besser

Sind Ihre Kunden für 2025 optimal abgesichert? Oft offenbart erst der Schadenfall, dass die
Absicherung nicht ausreicht – mit teuren Folgen. Nutzen Sie den Jahresbeginn, um
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gemeinsam mit Ihren Kunden einen umfassenden Versicherungscheck durchzuführen und
sie vor bösen Überraschungen zu bewahren!

Warum jetzt handeln?
Neue Lebensumstände – wie ein Jobwechsel, Hochzeit oder neue Anschaffungen –
verändern den Versicherungsbedarf. Ein veralteter Vertrag kann nicht nur unnötig teuer
sein, sondern im Ernstfall auch existenzielle Risiken mit sich bringen. Ein jährlicher
„Versicherungs-TÜV“ sorgt dafür, dass die Policen Ihrer Kunden stets auf dem aktuellen
Stand sind.

So einfach decken Sie Lücken auf:
• Lebenssituation analysieren: Was hat sich verändert? Neue Familie, neue Werte,

neue Risiken?
• Bestehende Versicherungen prüfen: Stimmen Deckungssummen und Leistungen

noch?
• Makler-Expertise nutzen: Ihre Kompetenz als unabhängiger Profi hilft, Policen

optimal auf die individuellen Bedürfnisse Ihrer Kunden zuzuschneiden.

Mit rhion.digital optimal versichern

Den Wert des Hausrats zu bestimmen ist nicht einfach. Für die Hausratversicherung
berechnen Sie mit unserem Quadratmeter- bzw. Wohnflächenmodell im Handumdrehen ein
passendes Angebot und schließen gleichzeitig eine Unterversicherung aus. 

Die Haftpflichtversicherung von rhion.digital bietet hohe Deckungssummen bis 50 Mio.
Euro. und die Bestleistungsgarantie sorgt für einen Wechsel ohne Risiko.

Die Unfallversicherung von rhion.digital bietet nicht nur Schutz für die finanziellen Folgen
eines Unfalls, sondern auch wertvolle Zusatzleistungen für die Bewältigung des Alltag.

Prüfen Sie jetzt zu Jahresbeginn gemeinsam die bestehenden Policen. Sie festigen damit
die Beziehung zu Ihren Kunden und schaffen auch Vertrauen und Zufriedenheit mit dem
optimalen Schutz! Ihre Kunden profitieren von einer verbesserten Absicherung – und Ihr
Geschäftserfolg wird nachhaltig gestärkt.

Gewerbegeschäft im Wandel: Enormes Potenzial für Makler

Bis zu 32 % der Gewerbekunden haben Lücken im Versicherungsschutz – ein
Marktpotenzial von rund 2 Milliarden Euro Jahresbeitrag. Laut einer McKinsey-Studie zeigt
sich bei etwa 2/3 der Kunden eine hohe Wechselbereitschaft. Nutzen Sie diese Chance:
Identifizieren Sie Deckungslücken bei bestehenden Kunden und überzeugen Sie
Neukunden mit bedarfsgerechten Lösungen.

Mit der Bausteinlogik bei den Gewerbeversicherungen von rhion.digital bieten wir
leistungsstarke und individuelle Produkte, die optimal auf die Bedürfnisse Ihrer
Gewerbekunden abgestimmt sind. Getreu unserem Serviceversprechen: „Gemeinsam für
Ihren Erfolg.“

Profitieren Sie von persönlichen Ansprechpartnern, flexiblen Maklerbetreuern und
unseren dezentralen Underwritern, die komplexe Risiken direkt vor Ort prüfen und für
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die Zeichnung vorbereiten. Kurze Wege und schnelle Entscheidungen – damit stärken
Sie Ihr Geschäft nachhaltig.

Erfahren Sie mehr über das Potenzial und die Vorteile unserer Gewerbeversicherungen:
Bauplan für Ihr Gewerbegeschäft

Mehr wissen, erfolgreicher beraten

Machen Sie 2025 zum Jahr Ihrer persönlichen Weiterentwicklung! Auf dem rhion.digital
MaklerCampus erwartet Sie ein umfangreiches und abwechslungsreiches
Weiterbildungsangebot – perfekt auf die Bedürfnisse Ihres Makleralltags abgestimmt.

Ob Produktschulungen, digitale Tools, nachhaltige Leistungen, Gesetzesänderungen oder
Zeitmanagement – wählen Sie aus sechs Themenfeldern genau das, was Sie
weiterbringt. Die Angebote sind flexibel nutzbar, sodass Sie unabhängig von Zeit und Ort
lernen können. Mit E-Learning-Kursen bleiben Sie immer auf dem neuesten Stand, und
unsere interaktiven Live-Seminare bieten Ihnen die Möglichkeit, direkt Fragen zu stellen
und von Expertenwissen zu profitieren.

Ein besonderes Highlight: Ihre Lernhistorie und Zertifikate, inklusive IDD-Punkte, können
Sie bequem in Ihrem persönlichen Bereich aufrufen.

Bauen Sie Ihre Beratungskompetenz weiter aus und erreichen Sie Ihre Ziele 2025.
Besuchen Sie den MaklerCampus und entdecken Sie die Themenvielfalt!

Kundenorientierung und Fairness: rhion.digital mit Top-
Bewertungen ins neue Jahr

rhion.digital startet mit kräftigem Rückenwind ins neue Jahr: Gleich mehrere Top-
Bewertungen in renommierten Studien unterstreichen die Qualität von Service und
Fairness.

Laut ServiceValue zählt rhion.digital zu den Maklerversicherern mit den zufriedensten
Kunden und belegt Platz 6 unter den zehn besten Anbietern. Die Grundlage bildete eine
umfangreiche Online-Befragung mit über 42.830 Verbrauchern, die persönliche
Erfahrungen mit den bewerteten Unternehmen gesammelt hatten.
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Auch beim Thema Fairness im Schadenfall punktet rhion.digital. Die Studie „Schaden-
und Leistungsregulierung von Versicherern“ bestätigt: In den Sparten Privathaftpflicht, Kfz,
Tierhalterhaftpflicht und Wohngebäudeversicherung gehört rhion.digital zu den
überdurchschnittlich bewerteten Versicherern.

Mehr erfahren

Ein gelungener Auftakt, der zeigt: Kundenorientierung und Fairness stehen bei
rhion.digital an erster Stelle!

Finden Sie uns auch hier:

> rhion.digital Maklerportal >Anmeldung Webinar
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